
Deine Webseite hat es verdient zu 


verkaufen  

Dein Geschenk  Scroll los :)

Das Geschenk  


HeadeR 
 Emotionen durch Bild & Tex
 Klarhei
 Vertrauen aufbauen durch Logo
 CTA 




Problem-

Bewusstsein 

 Zielgruppe nach Problemen frage
 EXAKT die Worte verwende
 Mindestens 10-20 Menschen fragen




Lösungs-

Bewusstsein 

 Ganz wichtig: 

Auf Problembewusstsein aufbaue

 Beispiele aus dem echten Lebe
 Deine Dienstleistung/Produkt 

präsentiere
 Einfache Texte & trotzdem Klarheit!




Mehrwert ️
 Gib dein praktisches Wissen raus
 Keine Angst du wirst nicht weniger 

Kunden haben
 Mehrwert LinkedIn Posts 


auf Webseite haue
 Menschen lieben Mehrwert und 

verbringen gut und gern Mal 30 Min. auf 
deiner Webseit

 Mehr Zeit = Mehr Sales




Vertrauen 
 Rezensionen mit vollem Namen, Bild, 

Firma und geilem Text. Sonst raus
 Menschen trauen nur Menschen. Keinen 

Fragezeichen. Gekürzte Namen = Kein 
Vertrauen. Eher Misstrauen

 Videobewertunge
 Kunden fragen:

 Wie war es vorher
 Wie war es nachher
 Wie hast du geholfen?




DER CTA 
 Am besten als letzte
 Aus der Besucher Perspektive schreiben. 

Z.B. “Kris, gib mir endlich das Geschenk!
 Kurz und Knacki
 Klarheit
 Emotionen! 


“Senden”  vs. “Geile Tipps von 

Kris bekommen”

 Muss sich farblich abheben



Ressourcen ️

(PS: Alles auf Englisch. Ich schaue primär 
nur englischen Content und ich will Euch 
keinen Bullshit zeigen den ich mir nicht 
angesehen und ausprobiert habe.)



Videos machen die verkaufen:

YouTube 



Nice Bilder machen:

YouTube



Nice Texte schreiben:

YouTube


Ingenieurshelden.de

Worauf musst du achten?

https://www.youtube.com/watch?v=8s0i1LutAc4&t=3s&ab_channel=ThinkMedia
https://www.youtube.com/watch?v=-KwUTJcU7HI&ab_channel=OmarGonzalezPhotography
https://www.youtube.com/watch?v=Pum2gV7N_9A&t=269s&ab_channel=MikeNardi

